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顧客が抱える問題

・衣替えをした際にどこに何をしまったかわからなくなる

・天気や気温で収納した服をもう一度出さなければならない

・収納スペースが足らない

「衣替えに困っている人」が多い！！



主要顧客は？

都内のワンルームに住む働く２０代女性

・一人暮らしで、実家は地方のため預けることも出来ず、
トランクルームまで取りに行くのが面倒・・・

・デパート内の人気アパレルブランドで働いており、
服がどんどん増えているのが悩み



「宅配クローゼット」の３大機能

❶収納機能 ❷フリマ機能 ❸ショップ機能



❶収納機能

1. 収納したい服を段ボールで送る

顧客 弊社



2. 弊社がアプリに写真登録し、
種類ごとに分類する

3. AIが一週間の天気と気温を分析、
最適な服装をアドバイスする

アプリの画面イメージ



収納機能

4. 顧客が選択した衣服を即日配達する
クリーニング済みの衣服をお届け

弊社 顧客



❷フリマ機能

顧客B弊社

1. 顧客Aが弊社に預けている不要になった服をフリマに出す
2. 顧客Bが購入し、所有権を得る
3. 顧客Bが好きな時にアプリで発送できるようになる

顧客A

① ③②

冬でも夏服を
買える！！



❸ショップ機能

アパレルブランドから季節外れの服を購入できるようにする
新品の製品も取り扱い可能に

顧客

提携店

弊社

①注文する ②商品が届く

③保管する

④顧客が欲しい
タイミングで届く

季節外れの
服がいつでも
売れる！！



競合調査「サマリーポケット」

宅配型トランクルーム
・雑貨や布団なども保管〇
・箱の購入が必要
・箱での保管なので皺が心配

(クリーニングオプションあり)
・フリマ機能なし

物が多い人には向いているが、
衣服をメインにしたい人には

向いていない！



フリーロケーション管理

バーコードで商品の保管場所を管理し、
空いてるスペースを流動的に活用する方法

保管効率を上げ、倉庫の管理コストを抑える
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収支計画

保管料金（月額） １５００円
取り出し手数料（一回につき） ７００円
フリマ決済手数料 取引金額の１０％

２０２４年度 ２０２８年度
売上高 60,703 441,001

売上原価 & 販管費 72,700 421,500
営業利益 -11,997 19,501

(単位：千円)



衣替えに困っている人は勿論・・・

衣服の様々な悩みを
解決出来る！！！

「宅配クローゼット」

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
宅配クローゼットを提案したいと思います



ご清聴ありがとう
ございました

ご清聴ありがとう
ございました
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